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1. Odsouzeni k uspéchu

Pochazim z obycejného prostiedi: Rodice nebyli bohaci, ne¢ekala na mne firma ani vlivny strycek. Vse, co jsem si musel saim vyzkouset, overit
a samostatné vybudovat. Mij cil byla svoboda, nezavislost a volny ¢as. A to nam dava praveé dostatek penéz.

Jak pravi klasik: ,,Je lepsi byt bohaty. Minimalné z financnich dirvodii.

Dnes mam roéni pifjem pies 1.000.000 korun — jsem platce DPH. MiiZete si to snadno provéfit, moje DIC je CZ7211230059. K tomu mi

generuji dalsi penize podily ve firméach, samostatné byznysy atd., coz je jesté navic k uvedenému milionu.
Jak jsem se od minimalni mzdy (po vyhazovu z vysoké Skoly) dostal az k tomu, Ze tyhle fadky piSu v Rio de Janeiro, se doctete na dalSich

strankach. Prosel jsem hodné zaméstnanimi, poznal jsem hodné slepych ulicek. Z téchto fadek tieba vytezite ,,zkratku*, ktera vas k cili dovede rychleji,
nez jsem Sel ja.
Ze na to nemate? Ze to je véc nahody nebo §tésti? Ale houby, kazdy z nas mize byt ,,odsouzen k tispéchu*.
Zamyslete se:
1) Umite ¢ist a psat (to neumi 60% sveétové populace), mate zajisténou zdravotni péci a mate jistotu ze neumftete hlady (to nema 86% lidi na
SVELE).

2) Mate pristup k internetu, mate schopnost i z malé mzdy usSetfit, mate moznost si ve volném Case ptivydélat.
3) Nikdo vas nenuti d€lat nic, co sami nechcete. Nikdo vam nebrani délat to, k ¢emu se rozhodnete. Muzete si vydelavat penize v ramci veelku

liberalnich zékoni (vézte, Ze ve vétSing svéta to tak jednoduché neni).
4) Vy 1 vas majetek jste chranéni zakony.

Kdy?z si toto uvédomime, mizeme jen podékovat osudu. Polovinu bitev mame totiz vyhranou uz diky tomu, kde jsem se narodili.



http://www.martinkopacek.cz/2018/01/pulku-mas-vyhranou-predem.html

2. Vyhazov a minimalni mzda

Jak uz jsem psal, nemél jsem zadny skvély start. Rodice nebyli bohati, ne¢ekala mne ani zavedena rodinna firma, ani protekce.
Mym cilem bylo ,, dobre se ucit a mit skvélou praci . Jestli jste si vzpomnéli na Kiyosakiho a sméjete se, pak zcela pravem. Také se dnes té naivité
usmivam — a ddvam zcela za pravdu Kiyosakiho tezi, ze ,,ucit se mit dobré misto* je davno piekonany model.

Prvni velka facka pfisla kratce po nastupu na vysokou Skolu. Prestizni obor, pravnicka fakulta na Karlové univerzité. JenZe vysokou Skolu jsem
neslavné skoncil po druhém ro¢niku, paragrafy mi do hlavy nelezly. Takze co dal? Pfi studiu jsem zkousel prvni podnikani, ale viibec jsem to neumél.
Od 17 let jsem se placal od niceho k ni¢emu.

Po vyhazovu ze studii jsem zacal na minimalni mzdé. Pomocnik v oblastnim archivu v HorSovském Tyné€. Rovnéni zazloutlych papirit do
regall, kazdy den od osmi do Ctyf. Lidové feCeno: pakarna. Sekl jsem s tim po mésici.

3. Zaméstnani a sbirani zkuSenosti

Samoziejmé jsem se s tim nesmifil, zkousel jsem nové véci, pracoval jsem na znalostech a dovednostech. Nasel jsem si praci v tehdejSim
Podniku vypocetni techniky v Klatovech, kde jsem se pti praci ucil pouzivat pocita¢ — jesté pred nastupem windows. Chtél jsem poznat mezindrodni
obchod, tak jsem nastoupil do spedi¢ni firmy, na hraniénich piechodech Liskovéa a Folmava — pred vstupem CR do Evropské unie to byla moznost, jak
sledovat co a kam se vyvazi.

Dulezité je, ze tohle vSe se udalo jesté pred prichodem internetu. Byla to doba neuveéftitelné praveéka, vse existovalo pouze ,,na papiru®, vse se
hledalo v seznamech a v tisténych katalozich. Prosté pravék — dnes je doba zlata, kdy vse je otazkou par kliknuti.

Diky témto zaméstndnim jsem ovSsem mohl nahlédnout ,,dovniti* podnikani. Kolem mne ti schopnéj$i obchodovali v milionech, ja jsem pro jiné
jen administroval velké transakce. Plat byl stale bidny. ZkuSenosti z uvedenych zaméstnani mi ovSem pomohly pochopit dilezitou véci: Praci pro
druhé nikdy nezbohatnete.

Odmitnéte ,,drogy chudych®: To jest prodavani svého zivota za par korun, 8 hodin od pondé€li do patku. S vidinou svobody pouze o vikendu.
Nebo téch ubohych par tydnii svobody, které se fika ,,dovolena“. Kaslete na stravenky, na tfinacty plat — to vse jsou jen ,,drogy chudych®, kterymi se
dopujete pred realitou : jste otrok ... jen trosku Iépe placeny.



4. Cash-flow je kli¢ ke svobodé

Narazil jsem také na klasickou knihu Roberta Kiyosakiho ,,Bohaty tata, chudy tata“. Stru¢né pro vas, kdo tuto knihu neznéte: Kiyosaki ukazuje
tzv. Cashflow kvadrant, kde se kazdy ,,najde* : Zaméstnanec (pracuje za mzdu a je to nejrizikovéjsi zptsob zivota, Soukromnik (pracuje pro sebe, ale
nema nic nez prodej vlastni prace), Majitel (buduje a vlastni firmu), Investor (kupuje a prodava firmy).

Co funguje v cash flow kvadrantu? Amerika je jind zemé a Kiyosakiho prostfedi se od toho naseho hodné 1isi. Pochopil jsem,Ze se z kvadrantu
Zaméstnanec musim dostat do kvadranti Soukromnik, Majitel a Investor.

Pti cetbé Kiyosakiho jsem si uvédomil to, co jsem citil uz delsi dobu: Moji praci bohatnou jini. Musim pracovat sim pro sebe a budovat si
svoje vlastni podnikéni, svoje pasivni piijmy.

Zjistil jsem, jaka je skuteCnost v tzv. pasivnich piijmech: Funguje to jinak, nez si vétSina lidi mysli. Zapomeiite na nemovitosti — demografie je
nedprosna a nemovitosti budou pro vétSinu lidi zklamanim. Vyhybam se jim jak cert k¥izi i dnes!
Pasivni pfijem je stav, kdy dostavate penize bez prace. Pracuje pro vas kapital nebo firma. A tohle se stalo mym cilem: vybudovat takové podnikani,
které mne uzivi a které¢ mi bude generovat dalsi a dalsi penize.

Kiyosaki mi otevrel o€i: Pfi zam¢stndni musim zacit podnikat, ucit se praxi. Musim misto prace pro vyplatu svoje sily napnout pro budovani
vlastnich projektt, vlastnich firem. ProtoZe jediné tak zbohatnu, ziskam nezavislost, nebudu se muset bat o misto. Chci byt svobodny. Tohle bude mtyj
Salek kavy!




5. Uceni praxi

Kiyosaki popsal, jak se uéil podnikat a budovat pfijmy ptfimo praxi. K tomu jsem intuitivné tihl uz pii vybéru zaméstnani: Kromée
pekelné prace v archivu (se kterou jsem sekl po mésici), jsem se ucil v Podniku vypocetni techniky (zvladnuti pocitace), ve spedicni firmé (jak funguje
mezinarodni obchod). Bylo na Case postoupit dal, ziskat novou praxi.

Na jednom vzdélavacim kurzu jsem potkal zajimavého ¢lovéka, FrantiSka B. M4 rad své soukromi, takze ho nebudu jmenovat plnym jménem.
Dulezité bylo, Ze tenhle kluk (mladsi nez ja), vybudoval a vlastnil velkoobchod s elektrotechnickym materidlem a hledal ¢lovéka do svého provozu.
Slovo dalo slovo a ja nastoupil. Nem¢l jsem ponéti o tom, jak se 1isi kabel CYKY od CYSY, netusil co je jisti€ ani jaky je rozdil mezi zastrckou a
zasuvkou. VSe jsem se ucil za pochodu, véetné principu fungovani expresniho velkoobchodniho zasobovani elektromaterialem pro velké podniky.

FrantiSek byl uspé$ny podnikatel a mél vyssi ambice. Bavilo ho vefejné déni a angazoval se v politice. FrantiSek i ja jsme si prozili ,, cinkani
klicu* v roce 1989, prozivali jsme dobu pievratu. Zazili jsme dobu nefunkcni socialistickou éru 1 porevolu¢ni nastup trzni ekonomiky. Proto jsme méli
oba k vefejnému déni vztah, od dob Obcanského fora. Sledovali jsme stejné politické sméry a oba jsme s podivem nasli stejny smér i zde. FrantiSek se
angazoval v KDU-CSL a ja jsem sledoval jeho po&inani.

6. Politika neni nejlepsi byznys

Vétsina lidi o oblasti politiky ve skute¢nosti nevi témét nic. Lidové moudro je, ze ,, poslanci nedélaji nic a berou nejvic ““. Vétsina lidi zije v
ptedstave, ze ,, poslanci se flakaji a berou tezké prachy “. Televize a novinafi k tomuto presvédcent pfispivaji vrchovatou mirou — ov§em nic neni
realité vzdalenéjsi. M¢l jsem moznost politiku sledovat ,,zevniti 12 rokli a poznal jsem, Ze to je jeden z nejhorSich byznysii.

Pti praci pro Frantiska jsem si vytvofil s kolegy malou tiskarnu. Nasim sortimentem byly formuléie, tiskopisy, malosériové publikace. Byl to
pfijemny pfijem navic. Bral jsem to uz podle Kiyosakiho: ,,Podrzte si zaméstnani a budujte si vlastni podnikdni®.

V KDU-CSL jsem ziroéil zkusenosti s tiskem, s vypoéetni technikou i marketingem, ktery jsem se pfirozend uéil ve Frantiskové velkoobchodu.
Kdyz jsem dostal nabidku pracovat pro okresni organizaci, vidél jsem pftilezitost naucit se né¢emu novému. Z FrantiSkova velkoobchodu jsem odesel a
zacal jsem se ucit realit¢ Ceské politiky.

Béhem 12 rokti jsem se dostal na post vedouciho aparatu krajské organizace. Mohl jsem se ucastnit porad vedoucich krajii, mohl jsem chodit na
jednani politického vedeni. Dlilezita byla odvracena strana politiky: VEtSina zajemct o posty starostil, krajskych politiki, poslancii nebo senatorti



musela vénovat této ¢innosti prakticky vSechen ¢as. Schiize, mitinky, prace v organizacich, tiskové zpravy, konference, zasedani, porady... volny cas
pro tyto lidi téméf neexistuje. Musite se stale snazit zalibit vSem, musite diskutovat s lidmi, ktefi maji zkreslené piedstavy, novinaii hledaji senzace ve
vaSem soukromi — neni to prosté nic, ¢im by rozumny ¢lovék chtél byt :)

Stal jsem se formalné€ i asistentem poslance, na ¢as i formalné asistentem europoslance. Ddm vam dobrou radu: Nikdy nespoléhejte na
politiky! Mysli jen na Ctyfi roky doptedu. Jednaji jen tak, jak jim stranicky klub dovoli. Ziji v bublin€ neredlného svéta. Nic pro vas neudélaji. Dvanact
roktl jsem politiku sledoval ,,zevniti* a dnes tvrdim: Neni to dobry byznys.

7. Budujte svét. Sviij vlastni svét.

Prace pro politiky ale byla vyborna skola. Mnoho jsem se naucil o lidské psychice, o psychologii. Pfipravoval jsem kampané, fidil tymy, v
praxi jsem testoval marketingové strategie. VSe mélo dva zasadni hacky: Nepracoval jsem pro sebe, ale pro druhé. A volebni systém de facto
neumoznil, abych ve svém kraji ,,dostal* do Parlamentu jediného poslance. Tim jsem se dostal k hranici toho, co mi politickd zkuSenost mohla pfinést.
Po 12 letech jsem se rozhodl jit zase dal.

Vrcholila pravée éra eshopii a tak jsem si chtél rozsifit obzory také v tomto podnikani. Jeden z piednich cyklistickych eshopt hledal v té dobé
¢lovéka mého profilu a tak jsem nastoupil. Sméjete se pravem: Na kole nejezdim a v této branzi se vilbec nevyznadm. V centrale eshopu jsem narazil a
fajn tym, a podival jsem se pod poklicku internetového velkoobchodu. Zurocil jsem zde moje zkusenosti z FrantiSkova velkoobchodu s
elektrotechnikou a také zkuSenosti z propagacnich a marketingovych aktivit. Behem Sesti mésict jsem ale zjistil, Ze tento velkoobchod je v podstaté
velmi maly, prakticky stoji na osobnosti jednoho ¢lovéka a Ze se nema kam posunout.

Po ptl roce nebylo nic, kam bych ja dal mohl tento projekt posunout. Bylo na Case jit dal.

Uz v dobé prace pro politiky jsem narazil na oblast, kterd pro mne znamenala skute¢ny zlom. Poznal jsem skupinu lidi, ktefi obchodovali na burze. Byl
to pro mne novy svét.



8. Zlato, stiibro, penize

Ve chvili, kdy jsem poprvé sedél s tiemi lidmi u kafe v plzenské ,,Alfe€“, jsem jeste netusil, Ze pravé nasedam do rakety. Tahle raketa mne

.....

JenZe to bylo opa¢né, nez asi ¢ekate: Pamatné setkani v Alfé se konalo v roce 2005 a do roku 2009 jsem na burze nevydélal nic, co by stalo za
zminku. JenZe doslo k naprosto necekanému vyvoji. S lidmi, ktefi se kolem burzovniho obchodovani pohybovali, jsme si ,, sedli lidsky *“ a tak jsme
zacali uvazovat o spoleéném podnikani.

Obklopujte si chytrymi lidmi, vyplati se to. Ja mél §tésti, ze jsem narazil na lidi, ktefi méli uz podnikatelské zkusenosti, zdravy pfistup k riziku
a fér piistup k zivotu. Spole¢né jsme vytvofili firmu SILVERUM s.r.0. To byl rok 2009, ja jsem jesté stale pracoval pro politiky. Start firmy nebyl nijak

skvély, objednavek bylo malo. Jenze jsme vytvorili nejlepsi informacni portal o drahych kovech, protoze jsme zlato a stiibro velmi dobte znali z
burzovniho obchodovéani.

Zacalo se dafit. KdyZ jsem odchazel z politického angazma, nabidli mi kolegové, abych se naSi spole¢né firmé vénoval na plny tvazek. Poté,
co jsem si udélal ,,staz*“ ve vyse zminéném velkoobchodu s cyklistickymi potfebami, jsem nabidku piijal.



Toto podnikani jsem miloval. M€l jsem volné ruce, politiku jsem povésil na hiebik a na plno jsem se zacal vénovat rozvoji firmy. Kolem
naseho portalu se vytvofila velk4 skupina investort, ktefi od nas Cerpali informace. Vidé€li, ze pfistupujeme k drahym koviim profesionalné€ — nikoliv se
snahou prodat za kazdou cenu — a proto jsme ziskali ditvéru. Objednavky zacaly jen prset.

Vybudovali jsme pobocku v Némecku. Paradox, némeckou firmu vlastni Cesi! Objednavky rostly, za¢ali jsme poiadat Zivé akce, rozsifovat
nabidku, komunikovat se fanousky. Z fanouski se stavali zdkaznici. SILVERUM rostlo a rostlo. Zacala velka jizda!




9. Raketa, ktera mne vynesla na rychlodrahu

Pti budovani velkoobchodu s drahymi kovy doslo k tiZzasné synergii: Propojili jsme oblast zlatych a stfibrnych minci a slitki s oblasti burzy.
Burzovni obchodovani najednou dostalo logické kontury, zacalo fungovat.

Objevil jsem novy svét, novy vesmir: Penize délaji penize. Dostal jsem se situace, kdy jsem vydélaval velmi fajn penize (ptijem ze
SILVERUM kolem 400.000 korun ro¢n¢). A tyto penize jsem jesté rozmnozil o penize z burzy. Kiyosaki piSe o pfesunu z krysiho zavodu (prace kvuli
zaplaceni uctil) na rychlodrahu (nepracujete uz pro penize, ale penize pracuji pro vas).

Zacala moje ,,rychlodraha®. V podnikani jsem zurocil vS§echny nasbirané zkusenosti z ptedchozich aktivit. I zkuSenosti z pfedchozich
zamé&stnani. Na burze jsem zurocil to, ze jsem se obklopil chytrymi lidmi a Ze jsem mohl od nich ¢erpat rady a ndvody. Nacerpané znalosti a ziskané
zkuSenosti jsme mohli pfedavat dal — obc¢as i v odbornych poradech Ceské televize.
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10. Nejchytrejsi v mistnosti

Kdysi jsem dostal dobrou radu pro podnikani: ,, Kdyz jsi nejchytiejsi v mistnosti, pouzij rychle dvere. “ Proto jsem vzdy hledal lidi, ktefi jsou
chytiejsi a ktefi maji vétsi zkusenosti. Tohle chce pokoru — a ne kazdy tohle pochopi. Teprve ¢asem mi doslo, pro¢ tomu tak je: V zaméstnani musite
byt nejchytiejsi, abyste byli povySeni a odménéni. Musite kolegy pfevysovat, aby si vas §éf vSiml.

V podnikani je to naopak: Obklopujte se vzdy lidmi, ktefi vdm mohou pomoci a poradit. S takovymi lidmi podnikejte, od takovych se ucte.
Pozor na pfemiru osobniho ega :) Zejména mladi hos§i maji pocit, Ze musi ,,mit pravdu* za kazdou cenu. Utikejte vzdy rychle od téch, kteti jen kritizuji

ostatni — pracovné tomu fikdm ,travici studni“. Negativné a pifehnané kriticky naladéni lidé vas na rychlodrdhu nevynesou.

Spolupracujte se zkuSenymi. Ucte se od zkuSenych. Obklopujte se chytrymi lidmi. Sledujte jejich projekty, podnikejte spolecné. Funguje to
1épe, nez chozeni do zaméstnani od 8 do 16, pét dnti v tydnu, po cely produktivni Zivot :)

Naprostou souhlasim s Kiyosakim: V kategorii Zaméstnanec je nejméné Sanci ziskat svobodu, bohatstvi a volny cas.

10



11. Svoboda. Skutec¢na svoboda

Svét rychlych penéz a podnikani mi dal moznost k dalsimu posunu. V roce 2015 jsem s kolegy burzovnimi obchodniky zacali budovat novy
projekt, komunitni portal finakademie.cz. Dobie jsem si pamatoval, jak jsem v roce 2005 tézko hledal lidi, ktefi umi na burze obchodovat a kde bych
se mohl zacit ucit. Proto jsme vytvoftili komunitni portal, kde zdarma sdilime know-how a ukazujeme postupy. A pro ty, kteti cht&ji ptimou cestu k
uspéchu, jsme vytvofili intenzivni prémiové kurzy, které vedou na ,,rychlodrahu* nejkratsi cestou.

Portal finakademie.cz si razem ziskal obrovskou popularitu. Jsem nesmirné vdéény vSem kolegiim, ktefi stali u jeho zrodu a vSem, kdo na
portalu prezentuji svoje znalosti. Kazdy den nové clanky, které ¢te pres 250.000 lidi mési¢né. Sleduje nas pres 7.000 lidi. Komunikujeme mailem s
26.000 lidmi. V diskuznim féru mame pies 2.300 ¢lenti a pies 32.000 ptispevki. Je to obrovska komunita lidi, ktefi pracuji na své financni svobodé.

V roce 2017 mi bylo 45 let. Burze jsem se vénoval uz 13 roki, velkoobchod s drahymi kovy jsem vedl uz 8 let. Portal finakademie.cz se
rozrustal a silil. Citil jsem, Ze jsem nasel ,,to svoje®, a Ze stojim opé€t na rozcesti — chci vic svobody.

S kolegy v SILVERUM jsem proto zacal jednat o tom, Ze bych prodal mtj podil. Citil jsem, ze rozvoji velkoobchodu uz neméam co nového dat.
Kolegové miij podil odkoupili za ¢astku v Fadu milion.

Proto se dnes mohu vénovat tomu, co opravdu miluji: Mohu obchodovat na burze (obchoduji velmi jednoduse), mohu byt v kontaktu s kolegy z
portalu finakademie.cz. Plnim si kone¢né sen — prodluzuji si 1éto cestovanim po svéte. Thajsko, Spanélsko, Dominikénska republika, Italie, Egypt ...
tyto fadky pisu v brazilském Rio de Janeiro, kde s prateli ,,chytame bronz*.
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12. Zacnéte. Ted’ hned!

Kdyz jsem prodal podil v SILVERUM, odborna vetejnost si toho samoziejmé vSimla. Dostal jsem nabidku 56.000 K¢ mési¢né s tim, ze mohu
pracovat z domova, nemusim chodit do prace. S podékovanim jsem mohl odmitnout :)
Tohle je posun, ktery vam ud¢€lad nejvétsi radost — po vyhazovu ze Skoly jsem by rad za praci za minimalni mzdu. Dnes mohu s diky odmitnout volnou
praci za mzdu, kterou vétSina lidi nikdy asi nepozna.

Od 17 let jsem zaroven zkousel podnikat. U¢il jsem se v praxi, ladil jsem postupy a zkoumal jsem cesty k Gspéchu. Zacatky nebyly viibec
slavné, placal jsem se od niceho k ni¢emu. Kazdéa chyba v podnikani byla dilezitym ponaucenim, jak se zlepSovat.
Obklopil jsem se chytrymi lidmi, ucil jsem se spolupracovat. Spoluprace se zkuSenéjSimi se vyplatila.

vvvvvv

ziskate, v zaméstnani i v podnikéni - se ucte proménit ve vase vlastni penize. Diilezité je, ze jsem vSe zkousel v praxi: zakladal jsem firmy, rozjizdél
jsem firmy. Budoval jsem firmy, prodéaval jsem firmy.

Tohle vam neda zadna kniha — moje nejlepsi rada je: Ucte se piimo v praxi! Jdéte do akce a makejte. Misto lepeni motivacnich obrazkl na
facebooku si vSe vyzkousejte v praxi. Misto sdileni citath se podle nich fid’te v praxi. Zivot leti rychle a ¢as vam nikdo nevrati — pracujte proto pro

sebe, ne pro pana $éfa.

Ziju podle Kiyosakiho. Zagal jsem s minimalni mzdou. Progel jsem si mnoha zamé&stnanimi. Budoval jsem firmy. Obklopoval jsem se chytrymi
lidmi. Funguje to. Dnes jsem ,,mlady diichodce* - svobodny a volny ¢lovek, ktery mtize prozivat Zivot naplno.

Pfeju vam, aby mij zivotni ptibeh byl pro vés inspiraci a startem k opravdové svobodé.

Martin Kopacek

Rio de Janeiro, 14.3.2018
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